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	PROPOSTA PARA INGRESSO NO MIDI TECNOLÓGICO

PLANO DE NEGÓCIO




I. INFORMAÇÕES SOBRE A EMPRESA:

	Nome da Empresa:   



	Área de Atuação:   



	Endereço:   

	Data de Fundação:  
	CNPJ:  

	Inscrição Estadual:   
	Inscrição Municipal:   

	Telefone:  
	Fax:   

	E-mail:   
	Website:  


	Empreendedores / Sócios


	Nome:   



	RG:   
	CIC:   

	Fone:
	E-mail:


	Nome:   



	RG:   
	CIC:   

	Fone:
	E-mail:


	Nome:   



	RG:   
	CIC:   

	Fone:
	E-mail:


	Pessoa para Contato


	Nome:   

	Cargo:   

	Telefone:   
	E-mail:   


	Dados Econômicos


	Faturamento no ano anterior (R$):
	Nº de empregados no ano anterior:

	
	

	Faturamento neste ano (R$):  (Previsão)
	Nº de Empregados neste Ano:   (Previsão)

	
	

	Faturamento próximo ano (R$) : (Previsão)     
	Nº de Empregados Próximo Ano: (Previsão)    

	
	


II. INFORMAÇÕES SOBRE O(S) EMPREENDEDOR(ES): 

(Apresentar todo o ponto ‘II’ para cada empreendedor)
	1) Nome do Empreendedor:
	


	2) Data de nascimento:
	
	
	


	3) Estado civil:
	
	solteiro(a)
	
	Casado(a)
	
	viúvo
	
	divorciado(a)


4) Tem filhos e/ou dependentes?

	
	 Sim
	
	 Não


5) Nível de escolaridade: marque a(s) resposta(s) correta(s)

	1º
	2º
	3º
	Pós-Grad.

Especializ.
	Mestres 

s/ Tese
	Mestres 

c/ Tese
	Doutores 

s/ Tese
	Doutores 

c/ Tese

	
	
	
	
	
	
	
	


	Possui curso técnico?
	
	 Sim
	
	 Não


	Caso sim, qual a sua duração (ano, mês) ?
	


	Em que área?
	


	Possui outros cursos profissionais?
	
	 Sim
	
	 Não


	Caso sim, qual a sua duração (ano, mês) ?
	


	Em que área?
	


	6) Já realizou algum estágio e/ou treinamento técnico?
	
	 Sim
	
	Não


	Caso sim, qual a sua duração (ano, mês) ?
	


	Em que empresa/negócio/área?

	


	7) Seu pai ou sua mãe são ou foram donos de negócio próprio?
	
	 Pai
	
	Mãe


	Em caso positivo, já trabalhou nos negócios da família?
	
	 Sim
	
	Não


	8) Algum parente, excluindo seus pais, é ou foi dono de negócio próprio?

	
	Sim
	
	Não


	9) Escolha quatro de seus amigos e escreva os seus nomes e atividades.

	Nome do amigo:

	Trabalha por conta própria?
	
	 Sim
	
	Não

	Descreva a atividade:


	Nome do amigo:

	Trabalha por conta própria?
	
	 Sim
	
	Não

	Descreva a atividade:


	Nome do amigo:

	Trabalha por conta própria?
	
	 Sim
	
	Não

	Descreva a atividade:


	Nome do amigo:

	Trabalha por conta própria?
	
	 Sim
	
	Não

	Descreva a atividade:


	10) Pai ou mãe de seus amigos são ou foram donos de negócio próprio?

	
	Sim
	
	Não


	11) Quantas pessoas você conhece pessoalmente que possuem negócio próprio?
	


	12) Em sua família você é...(marque a resposta que melhor corresponda)

	
	O mais velho
	
	O mais jovem
	
	Outro


	13) Já viajou para fora de seu país?

	
	Sim
	
	Não

	Em caso positivo, quais os países para onde viajou com mais freqüência?

	

	Quantas vezes já viajou a cada um?

	

	Quantas vezes por ano viaja em seu país a lugares fora da região onde nasceu ou reside?

	


14) Relacione abaixo sua experiência profissional:

	Empregador
	Função
	Nível de Responsabilidade
	Anos de Trabalho
	Experiência como Supervisor?

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	15) Já tentou começar seu próprio negócio?

	
	Sim
	
	Não

	Caso positivo, que tipo de negócio?

	

	O que aconteceu com esse negócio?

	


	16) Atualmente trabalha por conta própria?

	
	Sim
	
	Não


	17) Qual é o capital que pensa ser necessário para iniciar ou expandir seu próprio negócio?

	


	18) Quanto de capital próprio pode colocar em seu negócio?

	


	19) Estime a quantia para cada uma das categorias abaixo:

	· Fundos  próprios:

	

	· Empréstimos ou doações de família:

	

	· Empréstimos ou doações de amigos:

	

	· Outras fontes (especifique):

	


	20) Tem probabilidade de obter financiamento bancário?

	
	Sim
	
	Não

	Em caso positivo, tem bens que pode dar em garantia? 

	
	Sim
	
	Não

	Que tipo? 

	


	21) É proprietário de sua casa ou apartamento?

	
	Sim
	
	Não


	22) Qual dos ingredientes listados abaixo é o mais importante para o sucesso no mundo dos negócios?  (Assinale apenas um.)

	
	dinheiro
	
	educação
	
	amigos
	
	motivação
	
	outros

	· Especifique:

	


	23) Concorda ou discorda da afirmação:

	“No trabalho é mais importante a oferta de oportunidades do que a segurança.”

	
	Concordo
	
	Discordo


	24) Usando a imaginação, pense no máximo de coisas possíveis que possam ser feitas com/ou de serragem:

	1. 
	2. 

	3. 
	4. 

	5. 
	6. 


	25) Concorda ou discorda da afirmação:

	“Neste país, há muitas oportunidades para que pessoas como eu possam iniciar negócio próprio.”

	
	Concordo inteiramente
	
	Concordo


	
	Discordo
	
	Discordo inteiramente


	26) Imagine que seu irmão ou irmã o tenham presenteado com US$ 100.000,00 (cem mil dólares), para gastar da forma que quiser.  Em que gastaria?

	Primeiro uso:
	

	Segundo uso:
	

	Terceiro uso:
	


	27) Se pudesse ter o posto e o salário de seu chefe durante os próximos cinco anos de sua vida, aceitaria?

	
	Sim
	
	Não

	Por que?

	


	28) Como descreveria seu desejo de iniciar ou expandir seu próprio negócio?

	
	Não sei
	
	Médio
	
	Forte
	
	Muito forte


29) No momento, quais as chances de sucesso de seu próprio negócio? 

	
	10%
	
	30%
	
	50%
	
	70%
	
	90%


	
	20%
	
	40%
	
	60%
	
	80%
	
	100%


	Explique por quê?

	


III. DESCRIÇÃO DO EMPREENDIMENTO/PRODUTO

1. Tipo de negócio (descreva o tipo de produto/serviço a ser desenvolvido)

	


2. Tecnologia (descreva quais as tecnologias que serão utilizadas, normas técnicas, parcerias para transferência de tecnologia estabelecidas com universidades, centros de pesquisas, outras empresas, etc.)

	


3. Produção (qual o sistema produtivo, logística utilizada, matéria prima, etc.)

	


4. Gerenciamento (definir a estrutura gerencial da empresa)

	


5. Marketing (definir mercado consumidor, mercado fornecedor, como será realizada a divulgação e obtenção dos negócios, comercialização, preço, prospecção de novos mercados, etc.)

	


6. Recursos humanos (definir profissionais envolvidos, capacitação necessária, etc.)

	


7. Aspectos financeiros (Projeções)
7.1. Investimentos necessários (equipamentos de produção, P&D, treinamentos, instalações, etc.)

	


7.2. Resultados financeiros (definir conforme modelo sugerido)

	Itens Rec.-Desp. / Períodos
	1o Semestre
	2o Semestre
	3º Semestre
	4º Semestre

	Receitas
	
	
	
	

	Despesas
	
	
	
	

	   Custos fixos
	
	
	
	

	   Custos Variáveis
	
	
	
	

	Outras Desp. Admin.
	
	
	
	

	Resultado no Período
	
	
	
	


IV. INFORMAÇÕES QUANTITATIVAS DA IDÉIA DO PRODUTO

       (Matriz Idéias e Negócios – Formulário nº 5 / Análise da Fonte da Idéia)

1. Descreva como nasceu a idéia de seu produto.

	


2. Descreva a idéia do seu produto incluindo todas as suas funções.

	


3. Teste a sua idéia com 3 ou 4 colegas, cuja opinião você respeite, e descreva as suas opiniões.
	


4. Teste a sua idéia com clientes potenciais e descreva as suas opiniões.
	


5. Teste a sua idéia com futuros fornecedores, descubra suas condições de preços, prazos de pagamentos, colha suas opiniões e as descreva.
	


6. Distribua na tabela abaixo os pesos relativos dos requisitos de sucesso do seu produto:
(Matriz Idéias e Negócios – Formulário nº 2 / Escala de Richmand)

	Requisitos de Sucesso
	Pesos Relativos (em %)

	Personalidade e Reputação da Empresa
	

	Marketing
	

	Pesquisa e Desenvolvimento (Tecnologia)
	

	Pessoal
	

	Finanças
	

	Produção
	

	Localização e Instalação
	

	Compras e Suprimentos
	

	TOTAL                 (soma dos pesos igual a 100)
	100%


7. Dê notas, de zero a dez, ao nível de competência de sua empresa a cada um dos requisitos de sucesso, conforme tabela abaixo:

(Matriz Idéias e Negócios – Formulário nº 2 / Escala de Richmand)

	Requisitos de Sucesso
	Competência de sua Empresa
(Dê Notas de zero a dez)

	Personalidade e Reputação da Empresa
	

	Marketing
	

	Pesquisa e Desenvolvimento (Tecnologia)
	

	Pessoal
	

	Finanças
	

	Produção
	

	Localização e Instalação
	

	Compras e Suprimentos
	



8. Faça a seguinte análise das condições do mercado, no qual a idéia de seu produto será inserido:

(Matriz Idéias e Negócios – Formulário nº 4 / Análise das Condições do Mercado)

	8.1. Quanto à concorrência este mercado se caracteriza por:

	
	Uma marca dominante e uma segunda também forte.

	
	

	
	3 a 5 marcas fortes, mas com grande percentagem nas mãos de outras 

	
	marcas menores.

	
	

	
	Uma só marca dominante do mercado.

	
	

	
	3 ou 4 marcas dividem quase todo o mercado. 

	
	

	Identifique a fonte:  


	8.2.  Quanto ao crescimento este mercado se caracteriza por:

	
	Mercado amplo e em rápida expansão

	
	

	
	Mercado muito competitivo.

	
	

	
	Mercado estático ou em declínio.

	
	

	Identifique a fonte:  


9. Analise a adaptabilidade da idéia de seu produto ao cliente/mercado.

(Matriz Idéias e Negócios – Formulário nº 6 / Análise das Características do Produto)

	9.1.  Quanto às características do produto:

	
	Simples
	
	Mais ou menos
	
	Complexo


	9.2. Quanto às mudanças exigidas no modo de vida usual do cliente:

	
	Pequena
	
	Mais ou menos
	
	Grande


	9.3. Quanto à influência da moda no processo de compra:

	
	Pequena
	
	Mais ou menos
	
	Grande


	9.4. Quanto ao preço:

	
	Barato
	
	Mais ou menos
	
	Caro


	9.5. Quanto ao número de pessoas que influencia cada decisão de compras:

	
	Poucas
	
	Mais ou menos
	
	Muitas


	9.6. Quanto à facilidade de comunicação de seu produto:

	
	Fácil
	
	Mais ou menos
	
	Difícil


	9.7. Quanto à facilidade do cliente/mercado perceber as vantagens relativas de seu produto:

	
	Fácil
	
	Mais ou menos
	
	Difícil


V. COMPATIBILIDADE DA IDÉIA DE SEU PRODUTO COM OS RECURSOS DISPONÍVEIS

1. Recursos próprios:

	1.1. Capital disponível para investimento de risco (R$):
	


	1.2. Patrimônio que pode ficar sob risco de perda:

	


	1.3. Automóvel (R$ valor de mercado):
	


	1.4. Conhecimento formal relevante:

	


	1.5. Tecnologia relevante / exclusiva / protegida:

	


	1.6. Experiências de empreendimentos de sucesso / fracasso:

	


	1.7. Tempo disponível para ficar à frente do empreendimento:

	


MIDI Tecnológico
Incubadora de Empresas de Base Tecnológica - Projeto do SEBRAE-SC  em parceria com a ACATE

Complexo Industrial de Informática - C.I.I. - R. Lauro Linhares, 589  • 3º andar  •  B. Trindade  •  Florianópolis - SC

CEP 88036-001 • Fone: (48) 2107-2715 • Fax: 333-3745 – E-mail: midi@acate.com.br • www.miditecnologico.com.br

[image: image3.jpg]N ECNOLOGICO



